
メ ン タ リ ス ト 日本チャ ン ピオンが教える ！

お 客 様 心 理 の 掴 み 方
優秀な営業マンと詐欺師は紙一重
そんな風に感じたことはありませんか？彼らに共通しているのは

「お客さま心理の掴み方」を知っているという点です。

講師は第一生命保険株式会社に約10年間所属し、全ての配属店舗で社内トップクラスの

営業実績を積み上げ、独立後にはメンタリスト日本チャンピオンにも輝く人物。

現在は多くの企業のビジネスをサポートするコンサルタントとして活動しています。

皆さんがお持ちの素晴らしい商品やサービス を今以上に顧客に届け、

様々なビジネスを発展させる、それが講師の思いであります。奮ってご参加ください。

参加申込書

事業所名

参加者名

TEL FAX

【返信・問い合わせ】
三条商工会議所 産業振興課 蒲澤、小柳(る)

TEL:0256-32-1311 FAX:0256-32-1310

「人の心を動かすコミュニケーション講演会」

三商発 第221号
2022年10月24日

※ご記入いただいた情報は当事業にのみ活用させていただきます。

メンタリスト・ビジネス心理コンサルタント
大久保雅士氏

2022 年11 月24日(木) 15：00～17：30

三条商工会議所 1Fチェンバーズホール

無料

会場

日時

講師

会費

締切 11/15(火)
※FAXにてお申し込みください。

定員80名
※先着順

会員限定

こんな方におススメです！
・再現性の高いコミュニケ―ションスキルを学びたい
・SNS発信の際に、相手の意識に訴える文書術を学びたい
・お客様の心をより掴めるようになりたい


